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S DECISAO DE VENDS

QUAL O MELHOR MOMENTOQ?

A sua melhor deciséo, ja!



QUAL A MELHOR
DECISAQ?

Tomar decis0es nem sempre € uma
tarefa facil, uma decisao errada e 0
pecuarista pode ter serios problemas
e uma decisao certa pode levar ele a
lucratividade maxima, e no cenario de
compra e venda, €& extremamente
importante ter as melhores decisoes,
pois ira definir o futuro da
propriedade.

Pensando nisso, o artigo de hoje ira te
mostrar estratégias para melhores
tomadas de decisao na hora da venda.



Decisao de venda
Oual o melhor momento?

No dia-a-dia da consultoria a pergunta
sobre o momento de venda €
recorrente, e durante as analises, ao
avaliar acompra de uma reposicao, o
momento de venda sera determinado
em conjunto, desde que o pecuarista
tenha em maos todas as informacoes
necessarias, gue vao alem do preco de
venda. Mas entendendo o momento de

virada de ciclo pecuario e altos custos
de producao, nosso foco neste artigo
sera os animais destinados a
terminacao.




Mais do que o preco real, & preciso
entender o comportamento do preco no
decorrer do ano, pois apesar da base ser
dinamica e variar muito, salvo excecgoes, o
comportamento de alta e baixa pode ser
identificado através da analise da série
historica, trazendo o entendimento dos
meses de menor e maior prego.

A figura 1 mostra um grafico que
contempla a série historica de 1997 a 2017
com precos da arroba médios reais
deflacionados pelo IGP-DI de set/2017,
elaborado por Sérgio De Zen, Thiago
Bernardino de Carvalho, Mariane Crespolini
e Marianne Tufani.
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Fonte: Dados do Cepea, com elaboragao dos autores.

O grafico nos mostra claramente que historicamente
0S precos em maio sao os piores e os precos de
novembro sao os melhores, consequentemente para o
planejamento  anual, essa mformaqae sera
considerada a fim de concentrar maior saida de gado
nos meses de outubro e novembro por exemplo.
Mesmo assim, semanalmente a base de preco deve ser
acompanhada para identificacdao da curva o6tima de
saida dos animais, e para tal sera correlacionada com
custo e ganho de peso diario.




Entenda os custos
para melhores decisoes!

Entenda que nao importa o preco de venda se o
custo nao for conhecido, pois sera impossivel
determinar lucro ou prejuizo sobre uma base
desconhecida ou empirica, portanto, para
tomar uma boa decisao sobre qual € o melhor
momento de venda dos animais, é fundamental
saber o custo que eles carregam.

E preciso entender a composigao do custo para
compor corretamente o custo da arroba, de
forma bem simplista para facilitar
entendimento, temos custos fixos sendo
despesas recorrentes como energia elétrica, |~
agua, funcionarios, além de maquinarios,
benfeitorias e pastagens que serao
consideradas através do calculo de
depreciacao, e os custos variaveis, sendo
diretos o gado de reposicao, alimentacao,
combustivel e etc, e os indiretos como insumos,
diarista e etc.

Somando despesas fixas com variaveis no
periodo de 12 meses, teremos o custo total
da fazenda, assim, basta dividir pelo total de
arrobas produzidas e chegaremos no custo
da arroba.




ATENCAO

E importante observar que o exemplo acima trata de um
periodo de 12 meses, safra fechada, ou seja, sao
numeros reais porém do passado, que voceé vai utilizar
para saber como foi sua operacao depois que ela ja
encerrou, e descobrir seu custo de arroba produzida
somente no final da safra sé servira para ajuste da safra
futura, porém, ha ferramentas no mercado que
possibilitam que esse acompanhamento seja diario,
vinculado a uma meta de custo definida por vocé, que te
ajuda a corrigir o que for preciso durante o processo, e
nao somente na safra seguinte.

Mas somente custo e série histérica nao sao
suficientes para uma boa decisao de venda.
Precisamos considerar nessa equacao o
desempenho animal para identificagcao do
momento ideal.
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ENTENDA COMO IDENTIFICAR

O DESEMPENHO ANIMAL!

Considerando o desempenho,
guando avaliamos animais
destinados a recria e engorda,
Pazdiora et al., 2013 diz que animais
apos atingirem a maturidade e o
maximo de deposicao de gordura,
apresentam menor eficiéncia
biolégica, o que implica maior custo
por animal.

Extrapolando as analises dos dados
publicados por Pazdiora et al., 2013,
para custos de producao e de
arroba do boi gordo atual, nao foi o
animal de maior eficiéncia biologica
que apresentou maior lucratividade.

O trabalho demonstra que a maior
eficiéncia bioldgica foi atingida com
meédia de peso 16,6 arrobas, porém a
maior lucratividade foi verificada
Nnos animais de 20,6@.

A forma pratica de identificar esse
melhor momento, é controlando o
ganho de peso diario, pois ele tende a
diminuir com o passar do tempo, e
cruzando essa informagcao com o custo
de producgao, preco de venda e meta de
margem, assim que a curva de peso
comecar a cair, vai de encontro com os
outros fatores e ponto 6timo de saida
sera identificado.




OUAL O MELHOR @
$ MOMENTO DA o
VENDA?

Para identificar o melhor momento de venda para os
animais sera preciso maior controle de dados
zootécnicos, de custo e informacao de mercado.

A pecuaria € um negocio cada vez mais dinamico, e coma
volatilidade do mercado, é impossivel acompanhar tudo e
apenas com feeling e tomar boas decisdoes, entao
dedique-se, busque ferramentas e consultorias
existentes que possam te ajudar a ter uma fazenda mais
rentavel.




Para melhores decisoes de
compra e venda,
utilize a tecnologia!

Com a tecnologia BovExo, o pecuarista
tera melhor poder de tomada de decisao para
que nao tenha prejuizos e saiba identificar as
oportunidades, usamos curvas de preco
futuro da @ com base na estratégia de dietae
capacidade de sustentacao paraindicar ao
pecuarista o melhor momento de venda de
cada animal, qual melhor animal a comprar e
que preco pagar. FACAUM TESTE GRATUITO!
Nossos consultores estao a disposicao para te
ajudar, aproveite!

Por Renatar Erler
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